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芯片研发成本导致价格上涨

在达城文华街经营了15年手机生意
的赵老板，最近在店铺账本上写下这样
一行字：“2025年3月，vivo X200pro顶
配版售价 6499 元，比上一代旗舰手机
X100pro系列增长约8.3%，较2015年同
期旗舰机价格上涨约117%。”这个数字，
也恰好印证了达州消费者购机成本的惊
人增长。

“年轻人喜欢买高档手机，钱不够就
刷信用卡。”赵老板透露，在他店内的旗
舰机销售中，分期付款占比已近四成。

“尤其是今年以来，选择12期、24期免息
付款的顾客更多了，说明大家对价格还
是有所感到吃力。”

达城多家手机卖场发现，主流品牌
旗舰机型价格普遍突破 6000 元大关。
其中，小米 15 Ultra 起售价较上一代上
涨 500 元 ，达 到 6299 元 ；OPPO Find
X8 Pro 全系涨价 200 元，顶配版直逼
7000 元；vivo X200 系列涨价 300 元
……不少达城消费者表示，“现在两三千
只能买个基础款，旗舰机都要大几千，买
不起呀！”

手机怎么就越来越贵了？达州一家
大型手机卖场负责人告诉记者，首当其
冲的原因便是原材料价格上涨。“今年，
旗舰芯片成本同比上涨 30%，单颗高通
骁龙8至尊版芯片价格突破千元。这相
当于每台手机光芯片成本就多出了200
元左右。联发科天玑 9400 的涨幅也不
遑多让，达到 25%。这种压力直接影响
终端市场。”某品牌手机代理商王先生坦
言，“厂商要求我们提高高端机型进货比
例，我们也只能硬着头皮接单，现在仓库
里还压着价值近百万的旗舰机。”

为了在激烈的市场竞争中占据一席
之地，手机厂商们纷纷加大了在AI技术
研发方面的投入。从AI影像优化到智能

语音助手，再到 AI 性能调度等，每一项
AI技术的研发都需要大量的资金和人力
投入。这些研发成本最终都转嫁到了手
机的价格上，使得消费者在购买手机时
需要支付更高的费用。以小米为例，雷
军在微博中明确表示，小米在研发上的
巨额投入也是导致价格上调的重要因
素。

“搭载端侧大模型的手机，至少需要
16GB 内存+512GB 存储，这对成本影响
巨大。”王先生告诉记者，AI 技术对手机
内存、储存空间的要求极高，近期各品牌
推出的旗舰机一般都是 12GB+256GB
起，但购买旗舰机的用户，大多会选择
16GB+512GB 以上的版本，这也导致了
手机存储需求增长。

年轻人愿为新技术买单

记者走访了解到，不少消费者尤其
是年轻人，愿意为新技术买单。在达城
中心广场一家手机店内，正在体验某品
牌旗舰机 AI 影像功能的 00 后市民小周
表示，“这个AI修图功能太强大了，能自
动识别场景并优化。”就为这一点，他便
毫不犹豫地购买了顶配版本，“我是一个
重度手机用户，对手机功能的要求比较
高，虽然贵了一点，但能体验最新的AI技
术就值了。”记者了解到，这类消费者在
达州并不少见，该店数据显示，在售的旗
舰机日均体验人次近百人，其中35岁以
下群体占比超八成。

与小周形成鲜明对比的，是80后消
费者张女士。“听说今年买手机有补贴，
我顺路过来看一下。感觉这些手机跟我
的手机区别也不是很大，我的手机还能
再用两年。”张女士向记者展示了已经使
用了两年多的手机，成色依旧很新，“所
谓的AI功能，对我来说并不是很实用，日
常使用中根本感觉不到差别。”张女士认
为旗舰手机在性能方面过剩，外观却“不

思进取”，没必要追新。
“以前的手机用两年就卡了，或者内

存不足了，不换不行。但现在不一样了，
大多数手机都告别了卡顿，也不易损坏，
不摔的话能用很久。”达城不少消费者表
示，手机用3年以上不成问题，他们的换
机周期在不知不觉中拉长。

商家探索差异化竞争策略

面对涨价潮，达州商家开始探索差
异化竞争策略。某手机商家推出“AI 功
能深度体验”活动，邀请专业工程师现场
教学AI摄影、智能语音等功能。“我们发
现，很多消费者对AI技术的实际应用场
景并不了解。”该店负责人表示，通过体
验活动，旗舰机销量有了不小的增长。

部分商家则瞄准细分市场，推广折
叠屏旗舰手机的同时，提出“AI 办公手
机”的概念，针对商务人士强化文档处
理、会议纪要等功能。“虽然折叠屏价格
较高，但大屏办公确实很方便，利用大折
叠屏的分屏浏览功能搭配AI辅助软件，
非常实用。”某手机商家如此表示。

金融服务创新也为旗舰机市场提供
了支持。商家联合金融机构推出免息贷
款产品，消费者可分期购买旗舰机，同时
再将旧机回收价提高10%。这种组合方
案也促进了旗舰机的销量提升。

对于消费者关心的旗舰机是否“跟
风涨价”问题，有业内人士建议，厂商应
加强技术创新的针对性，避免“为 AI 而
AI”的盲目升级。同时，建议商家建立价
格透明机制，向消费者清晰展示成本构
成。随着AI技术的不断发展，手机功能
将更加多元化。该业内人士预测，未来
市场可能出现“AI 功能模块化”手机，消
费者可根据需求选择是否加装AI芯片。
同时，随着供应链技术的成熟和本地化
服务的优化，手机价格有望逐步回归理
性。

但无论市场如何变化，达州消费者
对“质价比”的追求始终不变。正如达城
一位消费者所说，“我们愿意看到技术进
步，但希望厂商在创新的同时，也能听听
消费者的真实声音。再先进的技术，最
终都要经得起市场的检验。”

□记者 任枺早

达城消费者直呼“买不起”

旗舰手机“涨”声一片 AI成隐形推手？

记者手记

今天，手机已不仅仅是通讯工具，更
是观察经济发展的一面镜子。从2015年
的2000多元到2025年的6000多元，旗舰
机价格的飙升，既折射出科技进步的速
度，也反映出消费升级的阵痛。当AI成
为手机行业的“万能钥匙”，如何平衡创
新与普惠，或许是所有从业者需要思考
的命题。毕竟，真正的科技进步，不应只
是数字的游戏，而应让更多人共享时代
红利。

近年来，手机行业发展迅猛，尤其是旗舰机型，本应是消费者畅享前沿科技的窗口，然而，
价格却是一路飙升，每部动辄售价四五千元，部分高端款更是突破万元大关，与消费者钱包
的“厚度”形成鲜明反差，不少人直呼：“如今买一部旗舰机，压力太大，根本买不起！”那么究竟
是哪些因素在背后推动旗舰机价格持续走高，又将给手机市场带来怎样的变局？记者对此进
行探访。


